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Immaginando un mondo dove
la capacità di banda non rappre-
senti più un limite per gli svi-
luppatori di applicazioni e di
contenuti, Altera ha annunciato
le proprie strategie nel settore
dei dispositivi programmabili
interconnessi per via ottica. Partendo dalla
considerazione che i transceiver sono gli ele-
menti trainanti dell’evoluzione di molti tra i
principali comparti industriali, la società
intende sfruttare la propria supremazia tec-
nologica in questo settore per trasformare
questa visione in realtà. Grazie a queste inter-
facce ottiche dirette sarà possibile incremen-
tare le risorse di ampiezza di banda di un gran
numero di applicazioni a fronte di sensibili
riduzioni in termini di complessità, costi e

dissipazione. “Poiché un
gran numero di applicazio-
ni come video ad alta defini-
zione (HD), cloud compu-
ting e videogiochi 3D – ha
detto Bob Blake, product
and corporate marketing

manager di Altera - richiedono ampiezze di
banda sempre maggiori, il ricorso alle tradi-
zionali interconnessioni di rame rappresenta
un serio ostacolo all’innovazione. 
Per questo motivo intendiamo sfruttare le
competenze acquisite nelle tecnologie di
interconnessione tra sistemi per rendere
di-sponibili interfacce ottiche dirette nei
futuri package dei dispositivi e superare le
limitazioni intrinseche delle tecnologie
basate sul rame”.

Da Altera i primi dispositivi
programmabili con connessioni ottiche

Colpo grosso in casa TI: il colosso di Dallas
acquisirà National Semiconductor pagando
25 dollari per azione con una transazione all-
cash del valore di circa 6,5 miliardi dollari.
L'accordo definitivo è stato siglato il 4 aprile
e i consigli di amministrazione di entrambe
le società hanno approvato all'unanimità la

transazione. Al termine della transazione – da
6 a 9 mesi -  National diventerà parte del seg-
mento analogico di Texas Instruments e le
vendite di componenti analogici costituiran-
no circa il 50% del fatturato di Texas Instru-
ments. Si tratta di cifre decisamente rilevan-
ti visto che, in termini di fatturato per il set-

tore analogico, Texas Instruments
ha fatto registrare nel 2010 un valore
di 6 miliardi di dollari, mentre quello
previsto per lo stesso periodo per National
Semiconductor è di 1,6 miliardi dollari. In
termini di market share, invece, i valori sono
rispettivamente del 14% e del 3%.
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TI acquista National
Semiconductor 
per 6,5 milioni di dollari

BOB BLAKE,
product and
corporate
marketing
manager di
Altera

Advantest ha annunciato di aver proceduto
all’acquisizione di Verigy: con questa opera-
zione, del valore pari a circa 1,1 miliardi di
dollari, Advantest potrà disporre di un insie-

me di soluzioni complete e contare su una
presenza più globale che le permetterà di
soddisfare al meglio le esigenze di mercato
in rapida evoluzione. “Grazie all’acquisizio-
ne di Verigy – ha infatti commentato Haruo
Matsuno, presidente e Ceo di Advantest –
potremo offrire linee di prodotto avanzate a
una base clienti diversificata che si occupa
dello sviluppo di memorie e SoC e trovarci in
una posizione privilegiata per diventare lea-
der a livello mondiale in questi settori”.

Advantest nell’orbita Verigy
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Un boom 
per il mercato
cinese delle Mcu

Il mercato cinese dei microcontrollori è destina-
to a raggiungere quota 4,7 miliardi di dollari nel
2015, a fronte dei 2,8 miliardi fatti registrare nel
2010. “I piani di incentivazione per il settore elet-
tronico promossi dal governo cinese – ha detto
Alex Liu, responsabile ricerche di mercato di IHS
iSuppli – abbinati al forte recupero dei settori
consumer e industriali sono i fattori alla base di
questo incremento.JORGE TITINGER

(a sinistra)
presidente e Ceo 
di Verigy e HARUO
MATSUNO (a destra)
presidente e Ceo 
di Advantest
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