
Per maggiori informazioni visita il nostro sito www.fl ir.com

IL 16 SETTEMBRE 2009, FLIR HA LANCIATO UFFICIALMENTE 
SUL MERCATO LA NUOVA TERMOCAMERA AD INFRAROSSI 
FLIR I7 – IDEALE PER APPLICAZIONI EDILI, HVAC ED 
ELETTRICHE, A SOLI 2995€.
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La più recente analisi sul mercato dei semicon-
duttori condotta da Gartner prevede per il mon-
do del chip un fatturato globale pari a 300 miliar-
di di dollari, che rappresenta un incremento del
31,5% rispetto ai 228 miliardi di dollari fatti regi-
strare nel 2009. Decisamente più modeste le sti-
me per il 2001: il prossimo anno invece ci si dovrà
accontentare di un ben più modesto incremento
del 4,6%. Secondo Bryan Lewis, vice presidente
per le ricerche di mercato di Gartner, la crescita
del mercato dei semiconduttori è stata molto
sostenuta nel primo semestre dell’anno ma è
chiaro che l’industria non può mantenere un tas-
so di crescita così elevato per il resto dell’anno e
per il 2011.

Intel ha annunciato la terza impor-
tante acquisizione in poco tempo: la
Wireless Solutions Business (Wls) di
Infineon Technologies per 1,4 miliar-
di di dollari. Ad agosto l’azienda ha
infatti acquisito la linea di prodotti
per modem via cavi di TI e l’azienda
produttrice di software per la sicu-
rezza McAfee. 
“Con questa operazione – ha com-
mentato Paul Otellini, presidente e

Ceo di Intel – intendiamo rafforzare
ulteriormente uno dei pilastri della
nostra strategia, ovvero la connettività
Internet. Ora siamo in grado di offrire
un portafoglio di prodotti che copre l’in-
tera gamma di opzioni wireless, da Wi-
Fi e 3G a WiMAX e LTE”. Wls occupa cir-
ca 3.400 persone (di cui 1.600 in Ger-
mania) e ha fatto registrare lo scorso
anno fiscale un fatturato pari 917 milio-
ni di euro.

Gartner
alza le stime 
di crescita 
per i chip

Continua lo shopping di Intel

In base ai dati forniti da Dmass (Distribu-
tors’ and Manufacturers’ Association of
Semiconductor Specialists) il secondo
semestre di quest’anno ha fatto registrare
una crescita superiore al 50% rispetto
all’analogo periodo del 2009. In particola-
re nel secondo trimestre 2010 la crescita è
stata del 70% rispetto al secondo trimestre
dell’anno precedente. 
Su base regionale la crescita più sostenu-
ta è stata quella dei Paesi dell’Europa
orientale (+110% a quota 182 milioni di
euro), seguita da Germania (+71,9% a
498 milioni di euro) e Italia (67,6% a 166
milioni di euro). 

Crescite superiori al 50%
anche per UK (+55,5% a 128
milioni di euro) e Francia
(+51%, a 118 milioni di euro). 
Più contenuto (+64,2%)
l’aumento delle regioni nor-
diche, che hanno chiuso il
trimestre a 130 milioni di
euro. A livello di categorie di
prodotti, crescite molto
sostenute per logiche pro-
grammabili (95%), dispositi-
vi di potenza (84,5%), sensori (84,1%),
Dsp (+77,1%) e circuiti standard analogi-
ci (72,2%). Per quanto concerne infine i

singoli prodotti, i maggiori aumenti sono
stati messi a punto da IGBT (118,9%) e
Dram (108,8%).

Avnet Memec ha sottoscritto con Intersil un
nuovo contratto di distribuzione a livello
paneuropeo. L’accordo, effettivo dal 1° settem-
bre 2010, individua in Avnet Memec il partner
chiave per la distribuzione in tutta la regione
EMEA dell’intera gamma degli innovativi pro-
dotti analogici e di potenza realizzati da Inter-
sil. “Abbiamo scelto Avnet Memec quale nostro
distributore in Europa anche in considerazio-
ne dell’ampio e specializzato team di FAE e tec-
nici dedicati che intervengono in ogni fase del-
la vendita: la formula migliore per proporre

soluzioni complete e innovative sul mercato
europeo in continua espansione”, ha detto
Robert Pfister, vicepresidente Vendite Europa
di Intersil. “I nostri clienti europei potranno
trarre vantaggio dalle soluzioni tecniche con-
solidate che Intersil è in grado di fornire”, ha
sottolineato Steve Haynes, presidente di Avnet
Memec Europa. “Riteniamo che la combina-
zione delle nostre forze in tutta Europa, tra-
sversale a ogni segmento industriale. aiuterà
sia Avnet Memec sia Intersil a raggiungere suc-
cessi ancor più significativi”. 

PAUL OTELLINI,
presidente e
Ceo di Intel

Andamento su base trimestrale del mercato europeo della
distribuzione (fonte DMASS, agosto 2010)

Intersil e Avnet Memec
sottoscrivono un accordo 
di distribuzione europea

Cari lettori, inviate le vostre opinioni, 
commenti e proposte a Filippo Fossati
filippo.fossati@fieramilanoeditore.it
eonews@fieramilanoeditore.it
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