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IL 16 SETTEMBRE 2009, FLIR HA LANCIATO UFFICIALMENTE 
SUL MERCATO LA NUOVA TERMOCAMERA AD INFRAROSSI 
FLIR I7 – IDEALE PER APPLICAZIONI EDILI, HVAC ED 
ELETTRICHE, A SOLI 2995€.
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Secondo i dati forniti da Strategy Analytics, nel
2009 Infineon ha per la prima volta venduto più
chip per applicazioni automobilistiche rispetto alla
sua storica rivale Freescale. Tra le ragioni di que-
sto sorpasso da parte dell’‘eterna seconda’ si può
senz’altro annoverare l’allargamento dell’offerta
del colosso tedesco, in particolare nel segmento
dei dispositivi di potenza. Le vendite di semicon-
duttori per il settore auto della casa bavarese sono
ammontate lo scorso anno a 1,31 miliardi di dol-
lari, un dato leggermente superiore a quello di
Freescale, che si è fermata a quota 1.163 miliar-
di. Ciò corrisponde a una quota di mercato del 9%
per Infineon e dell’8% per Freescale.
Secondo gli esperti di Strategy Analytics, Infineon
sta riscuotendo maggior successo nei mercati
emergenti rispetto a Freescale, in India e soprat-
tutto in Cina. Nella classifica di Strategy Analytics,
STMicroelectronics si è piazzata al terzo posto.
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Nel tentativo di promuovere la competitività
europea nel settore delle alte tecnologie, la
Commissione Europea ha lanciato il program-
ma Ket (Key enabling technologies) che inte-
resserà settori quali semiconduttori, nanotec-
nologie, materiali avanzati, biotecnologie e
fotonica. Nell’ambito di questa iniziativa la
Comunità Europea ha anche istituito un High
level group (Hlg) che comprende 27 nomi di
spicco dell’industria, della ricerca e della finan-
za. Tra questi Carlo Bozotti, ceo di STMicroe-

lectronics, Peter Bauer, ceo di Infineon Tech-
nologies, Jim O’Hara, general manager di Intel
Ireland e Andre Auberton-Herve, ceo di Soitec.
Presidente di questo gruppo è Jean Terme,
direttore del Cea (Commissione per l’energia
atomica francese) a Grenoble.
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Ket: un’iniziativa europea 
per la competitività

Dopo due anni di declino,
il settore dei chip crescerà
quest’anno del 31%, rag-
giungendo la cifra record
di 300 miliardi di dollari. Si
tratta delle ultime proie-
zioni di iSuppli che, se con-
fermate, supererebbero di
gran lunga il precedente record di 274 miliar-
di di dollari fatto registrare 3 anni fa. “I fatto-
ri alla base di questo sensibile incremento –
ha commentato Dale Ford, senior vice presi-
dent dei market intelligent services di iSup-
pli, sono essenzialmente la costante crescita
della domanda di dispositivi elettronici da
parte dei consumatori, l’attenzione all’inven-
tario da parte dei produttori di chip e l’affac-
ciarsi di tecnologie innovative a livello sia di
singoli componenti sia di sistemi”. Entrando
un po’ più nel dettaglio, quest’anno sono pre-

visti sostanziosi incrementi nei segmenti del
PC, degli handset mobili, dei TV LCD e in altri
sistemi particolarmente ‘ricchi’ in termini di
contenuto di elettronica. In totale i sistemi
elettronici dovrebbero totalizzare quest’anno
vendite per 1,55 bilioni di dollari, in aumen-
to del 10,4% rispetto al dato del 2009. Altre
previsioni a pag.7.
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Mercato dei chip: +31% per iSuppli

Quale tecnologia scegliere per l’implementa-
zione dei sistemi elettronici − usare cioè dispo-
sitivi come gli Fpga (Field-programmable gate
array) oppure chip come gli Asic (Application
specific integrated circuit) − è tradizionalmen-
te un dilemma per gli ingegneri del settore
embedded. Questo ormai consueto scenario
tecnologico sembra però ora aprirsi a una nuo-
va strada possibile, da quando, poco tempo fa,
una fabless semiconductor company di Santa
Clara, ha annunciato una soluzione che si fon-
da su un approccio diverso e finalizzato a forni-

re agli sviluppatori, come spesso si dice, il
‘meglio di entrambi i mondi’, in questo caso
Fpga e Asic.  L’azienda si chiama Tier Logic ed
è stata fondata nel 2002 da Raminda Madurawe,
attualmente il suo chief technology officer e
con un passato da pioniere nelle tecnologie di
fabbricazione per i semiconduttori e la tecno-
logia che ha sviluppato è stata battezzata 3D-
Fpga. Un nome, come si potrà comprendere più
avanti, certamente appropriato per descrivere
una categoria di field-programmable gate array
che mira a unire la flessibilità nella fase di

design tipica degli Fpga
con i vantaggi nei costi
di produzione che carat-
terizzano gli Asic. 
Molti gli spazi di busi-
ness possibili in cui l’a-
zienda potrà muoversi.
“Il mercato degli Fpga è
3,5 miliardi di dollari,
quello degli Asic oltre 20
miliardi e quello degli
Assp 60 miliardi di dol-

lari – ha commentato Paul Hollingworth, vice-
presidente marketing e vendite di Tier Logic -
dunque qui per noi c’è spazio in abbondanza”.
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Crescita annua su base percentuale del fatturato
del settore dei semiconduttori
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