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Comestero si espande
in veneto

unta sul nord-est la

strategia di espan- InaugurataSEde
sione di Comestero CommerC|aIe

Sistemi. L'azienda di

Vimercate ha inaugurato a Cit-
tadella (Pd) una nuova sede
commerciale dedicata alle atti-
vita nell'area Triveneto. Un'area
strategica per il settore manifat-
turiero italiano che compren-
dente le regioni: Friuli Venezia
Giulia, Trentino Alto Adige e
Veneto. Attraverso la sua nuova
sede Comestero, che dal 1976 &
attiva nella produzione e nella
commercializzazione di compo-
nenti elettrici ed elettromecca-
nici, non vuole limitarsi a realiz-
zare un luogo di supporto alla
vendita, ma punta a fornire un
reale supporto alla clientela.
L'ufficio di Cittadella fornira
consulenza, supporto tecnico
ed informazioni dettagliate su
prodotti e servizi. Nella strategia
dell'azienda le regioni del Trive-
neto rivestono un'importanza
notevole dal punto di vista dello
sviluppo e Comestero vuole pro-
porre in questa zona un team
qualificato in grado di collabo-
rarestrettamente con le aziende
e capace di offrire supporto ed
esperienza. Comestero Sistemi
propone diversi prodotti che
sono particolarmente adatti al
panorama industriale del nord-
est, un ambiente a forte caratte-
re manifatturiero che rappre-
senta un mercato ideale per: fil-
tri antinterferenza, protezioni
termiche, ventilatori CA/CC,
elettromagneti, interruttori,
interruttori automatici e di sicu-
rezza, spine, prese, pulsanti, cor-
doni elettrici di alimentazione e
componenti per l'alimentazio-
ne di rete. L'ufficio regionale del
Triveneto offrira una consulen-
za tecnica e commerciale parti-
colarmente utile per la strategia
di vendita di Comestero.




