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Fortronic trasloca

La fiera ventennale di elettronica dal 2003

Padova 7-9 magaio 2003

gD si svolgera a Padova

a maggiore realta
del “sistema Italia” &
costituita dalla Pic-
cole e Medie Im-
prese. Le grandi produzioni
non sono mai state partico-
larmente presenti nel nostro
Paese e dallEuropa stanno
migrando verso il Far East.
L'ltalia ha sviluppato quindi
realta in grado di gestire
meglio di altre situazioni diffi-
cili di mercato.
Con questa premessa Silvio
Baronchelli (Presidente Tec-
noimprese e Segretario Ge-
nerale Assodel) ha illustrato a
Eonews le motivazioni che
hanno spinto Assodel e
Tecnoimprese a spostare da
Vicenza a Padova, dal 7 al 9
maggio 2003, la prossima
edizione di Fortronic — Elet-
tronica Forum.
Il discorso & proseguito con
la sua risposta a due doman-
de sorte spontaneamente alla
notizia dell’ “abbandono” del-
la vecchia sede: visto il
momento attuale, perché una
fiera e perché ancora nel tri-
veneto? La ri-
sposta alla se-
conda e sempli-
ce: perché ¢ i
che si concentra
la maggior par-
te delle imprese
medio piccole del nostro
Paese.
Il perché di una fiera richiede
una motivazione pit articola-
ta: ritornando al modello ita-
liano, le Pmi scelgono solu-
zioni di nicchia, dove il peso
maggiore ¢ dato dall'intuito
imprenditoriale piuttosto che
dalla ricerca. La difficolta sta
nel mettere insieme le realta
individuali ma & proprio da

qui che esse traggono la loro
forza. Il problema quindi e
creare un punto di riferimen-
to, una “community’, in cui le
imprese di elettronica si pos-
sano confrontare e aggiorna-
re. Le societa organizzatrici
hanno riconosciuto in Pa-
dova la sede dove far incon-
trare queste realta e dove
continuare un discorso ini-
ziato a Vicenza quasi vent'an-
ni fa. Ovviamente una scelta
simile comporta ‘gioie e
dolori”. Una parte delle gioie
¢ rappresentata dall'accordo
Vnu/Bias, da cui deriva la
decisione razionale di fare la
fiera negli anni dispari. Un
altro elemento e costituito
dall'enorme impegno di As-
sodel nel portare le aziende
nazionali ad identificarsi
come sud Europa, inteso non
come area geografica ma
geoeconomica, comprenden-
te circa mezzo miliardo di
persone (Slovenia, Croazia,
Serbia, Israele, Spagna ecc). A
questo si aggiunge anche un
progetto, denominato “Leo-
nardo”, che coinvolge multi-
nazionali, universita e tecnici.
| disagi che ogni ‘“trasloco”
comporta, aggiunti al mo-
mento di stanchezza del mer-
cato, possono essere consi-
derati la parte dolente.

Una nuova formula proposta
alla imprese di elettronica ita-
liane, quindi, con la volonta di
dare valore aggiunto e di
spingere lo sguardo oltre
confine. Il tutto realizzato
anche grazie ad una lunga
esperienza nel settore e la
consapevolezza che I'Impresa
Italia sia in grado di racco-
gliere la sfida nei momenti
difficili. ]





